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Ejercicio Basado:  Caso 311 y Minicurso Power BI para usuarios de Excel – Lucas Sánchez 
(Enlace)  

1 Enunciado y DATASET 

Disponemos de un fichero Excel con el 

nombre Dataset que contiene 3 tablas: 

Ventas, Clientes y Cobros. 

 

Una vez analizada la información disponible, así como los campos de cada tabla debe llevar a 

cabo el proceso ETL asi como el modelo de datos creando las medidas que considere necesarias 

para dar respuesta a los informes requeridos a continuación. 

Nota: se entiende por deuda el resultado de las ventas de clientes menos los cobros a clientes. 

2 Se pide: 

2.1 Informe: Ventas y Deudas 

Diseñar el siguiente informe en PBI para dar respuesta a las siguientes preguntas del modelo  

 

http://www.jggomez.eu/
https://acadevor.com/miembros/2/
https://acadevor.com/mini-curso-gratis-power-bi-tkp/


2.1.1 Ventas y deudas de cliente según país  

En este caso se pide el diseñar una tabla con los campos presentados: Clientes, ventas, 

porcentaje de ventas asi como deuda y porcentaje sobre el total. 

Esta visualización (tabla) nos permitirá 

analizar las ventas y deudas detallada 

por clientes para un país seleccionado. 

Así, la tabla estará afectada por un 

segmentador en el que debemos 

seleccionar un “Solo” país, y nos 

devolverá la información anterior de los 

clientes de ese país, pero este 

segmentador solo afectara única y 

exclusivamente a esa tabla no al resto, 

es decir no se aplicara filtro al resto de 

elementos visuales del informe ni del 

resto de páginas.  

2.1.2 Ventas país - ciudad  

En este caso se pide diseñar una visulizacion (Matriz) 

con la jerarquía país-ciudad que nos permita analizar 

las ventas y el porcentaje sobre el total condicionada 

al filtro definido en el segmentador País de selección 

múltiple. 

Este filtro nos devolverá las ventas por País y Ciudad 

valores múltiples seleccionados. 

Debemos tener en cuenta que este segmentador solo 

afectara única y exclusivamente a esta matriz no al 

resto, es decir no se aplicara filtro al resto de 

elementos visuales del informe ni al resto de páginas. 

 

 
 

 

 

 

 

 



2.2 Informe: Ventas Agregado Mensual 

 

Como podemos observar de la ilustración anterior con este informe pretendemos analizar el 

comportamiento de las ventas acumuladas mensuales. Los elementos visuales disponibles son: 

1. Un segmentador que solo nos debe permitir seleccionar un año y que este filtro afectara 

a todos los elementos visuales del informe. 

2. Es una tarjeta de varias filas y que resumen el total para el año seleccionado las ventas, 

el cobro y la deuda, 

3. Son etiquetas de texto para explicar o dar título a las tablas y matrices. 

4. Matriz de analisis de las ventas mensuales acumuladas para todo el periodo 

5. Es una tarjeta para resaltar el año seleccionado en el selector y que estamos analizando. 

6. Tabla que nos va a permitir analizar las tablas de ventas acumuladas comparativas con 

el periodo anterior 

7. Gráfico circular que nos da el porcentaje de ventas por tipo o categoría. 

 

 

 



2.2.1 Ventas mensuales acumuladas en todo el periodo 

 Este elemento visual Matriz refleja las 

ventas mensuales para los tres periodos 

disponibles, y por tanto el segmentador no le 

deberá afectar en cuanto nos interesa tener 

siempre disponible todos los ejercicios. 

 

2.2.2 Ventas mensuales acumuladas comparativa con el periodo 

anterior 

 

Con esta tabla se analiza el comportamiento de las ventas acumuladas mensuales para el año 

seleccionado en el segmentador y su comparación con el mismo acumulado del mes 

correspondiente al año anterior y finalmente obtenemos la tasa de variación del acumulado 

mensual respecto al mismo periodo del año anterior. 

Destacar el que debemos forzar que no totalice los acumulados porque no tiene sentido, tal y 

como se muestra en la ilustración   

 



2.3 Deuda país, ciudad y categoría de riesgo 

Este informe nos ayuda a analizar el endeudamiento por países, ciudades y según categoría de 

riesgo. En esta propuesta los elementos visuales a destacar son los siguientes: 

 

1. Cuadro de texto que da título al informe 

2. Segmentador o filtrado de selección múltiple por países que afecta a todos los 

elementos visuales del informe 

3. Matriz que analiza la variable deuda con jerarquía País-Ciudad y  según el nivel de 

riesgo (Alto o Bajo) 

4. Se cuenta con dos graficos circulares para el analisis de la deuda por tipo y deuda por 

categoría. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



3 Consideraciones técnicas orientativas  

3.1 Crear tabla de Calendario y marcara como tabla de fechas 

Calendario = ADDCOLUMNS( CALENDARAUTO(), "Año", YEAR([Date]), 

"Semestre",ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*2/12,0), 

"cuatrimestre",ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*3/12,0), 

"trimestre",ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*4/12,0), 

"bimestre",ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*6/12,0), "Mes", MONTH([Date]),"Semana", 

WEEKNUM([Date]), "Dia", DAY([Date]), "Día de la semana", WEEKDAY([Date],2), "Año2", 

FORMAT([Date],"yy"), "NbAño/Mes",FORMAT([Date],"yy")&"/"& MONTH([Date]), 

"NomSemestre","Sem-"&ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*2/12,0), 

"Nbtrimestre/año","trimestre 

"&ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*4/12,0)&"/"&YEAR([Date]), 

"Nbbimestre/año","bimestre "& 

ROUNDUP(INT(FORMAT([Date],"m"))*6/12,0)&"/"&YEAR([Date]), "NbMes", 

FORMAT([Date],"mmm"), "Nbdia", FORMAT([Date],"ddd") 

) 

3.2 Crear jerarquías 

Jerarquía País - Ciudad 

 

3.3 Medidas propuestas 

3.3.1 Deuda 

Deuda = SUM(TablaVentas[MontoFactura])-SUM(TablaCobranzas[MontoCobrado]) 

3.3.2 Ventas 

Ventas = SUM(TablaVentas[MontoFactura]) 

3.3.3 Ventas Acumuladas Mensuales. DAX: TOTALYTD, IF, 

HASONEVALUE, BLANK 

VtasAcumladasMes = 

IF(HASONEVALUE(Calendario[Mes]),TOTALYTD([Ventas],Calendario[Date],BLANK())) 

3.3.4 Ventas_Periodo_Anterior. DAX: CALCULATE, 

SAMEPERIODLASTYEAR 

Vtas_Per_Anterior = 

CALCULATE([VtasAcumladasMes],SAMEPERIODLASTYEAR(Calendario[Date])) 

3.3.5 % de Variación interanual. DAX: DIVIDE 

%Var_Inter = DIVIDE([VtasAcumladasMes],[Vtas_Per_Anterior])-1 

%Var_Inter =  

IF(HASONEVALUE(Calendario[Mes]),(DIVIDE([VtasAcumladasMes],[Vtas_Per_Anterior])-

1),BLANK()) 

 



3.4 Modelo de datos 

 

 

 


